
1. Contact maken

3. Contact houden

5. Vraag verhelderen
persoon klant

9. Voorstadium actie:
klant zegt nee! 

13. Overnemen van klant

7. Vraag verhelderen 
netwerk klant

11. Voorbereiding actie: 
klant denkt na over hoe?

15. Activeren van klant
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6. Vraag verhelderen 
situatie klant

10. O
verpeinzing actie:    

klant zegt w
ellicht? 

14. Begeleiden van klant
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Empowerende methodiek ZOEKEN in Beweging (ZiB)©
Deze gekleurde Cirkels van Beweging maken onderdeel uit 
van de activerende dialoogmethodiek voor het klantgesprek 
in het sociaal domein genaamd ZOEKEN (Zicht Op Eigen 
Kracht En Netwerk) in Beweging. ZiB is ontwikkeld door Ina 
Mouris en Kees van Loenen. Meer info: tel. 06 – 13 76 15 35, 
info@mourispb.nl, www.methodiekzoeken.nl.  Nov. 2018.

Cirkel met 4 basis-
vormen van de 
Meebewegende 
professional

Cirkel met de 4 
stappen in de 
Beweging die de 
klant kan maken

Cirkel met de 4 
fasen empoweren-
de Vraagverhel-
dering & reflectie

Cirkel met de 4 
elementen van de 
Communicatieve 
Basis 

Dialoogmethodiek 
ZiB ondersteunt het 
empowermentpro-
ces van de klant

Dialoogmethodiek & Cirkels ZOEKEN in Beweging (ZiB)© 
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